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Nyerő pozíciók elérésének technikája a vevői-beszállítói tárgyalásokon


  Akiknek ajánljuk



Azon vezetők és munkatársak, akiknek nap, mint nap el kell érni a  nyer-nyer állapotot vevőiknél, beszállítóiknál.


  Program célja



A résztvevők felkészítése, megerősítése mindazon  ismeretben, technikában, amely szükséges ahhoz, hogy nehéz helyzetekben is  eredményesen legyenek képesek képviselni cégük érdekeit.


  Program időtartama



2+1 nap


  Program tartalma





	
    	[image: ]
    

	
A tárgyalás szereplőihez, eredményéhez igazodó    tárgyalás típus

          Kritikus sikertényező: a tárgyalás szerkezete

          Tárgyalási játszmahelyzetek

          Érdekérvényesítő magatartás

          Tárgyalási kommunikáció

          Önismeret a tárgyalásban

	
    




  Téma feldolgozásának módszere



Csoportos  coaching maximum 10 fő részvételével.

  Résztvevők előzetes elvárásának, témában történő fejlesztési  szükségletének online eszközzel történő felmérése.

  Gyakorlatorientált, eredményességet felmutató módszerek bemutatása mini  előadások keretében.

  Tárgyalási szimulációs gyakorlatok.

[bookmark: _Hlk526350683]A  programon a résztvevők írott programvázat kapnak, amely segíti a későbbiekben a  program felidézését.
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